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Vorwort

Liebe Lehrkraft!

Mit diesem WAT- Arbeitsportfolio moch-
ten wir Thnen in kompakter Form Materia-
lien fiir die Erarbeitung zentraler Bereiche
des Wirtschaftsunterrichtes der Jahrgangs-
stufe 6 zur Verfligung stellen. Das vorlie-
gende Material bildet die Grundlagen zur
Erarbeitung der Themenkomplexes. Eine
besondere Rolle spielen dabei das Heran-
fiihren der Schiilerinnen und Schiiler an die
Komplexitit der Wirtschaft und die selbst-
staindige Erarbeitung einzelner Lernschrit-
te.

Aufbau und Inhalt

Der Arbeitsordner fiir die Schiilerinnen
und Schiiler trigt den Namen: ,,Wie ich
zum Wirtschaftsprofi wurde...”. Dieser
Wirtschaftsordner beinhaltet sechs Bau-
steine:

Bausteine:

» So funktioniert die Wirtschaft
» Die Bediirfnispyramide

» Berufe entdecken

» Die Werbung

» Unser Geld

» Der Lebensmittelmarkt

Jeder Baustein enthdlt offen gestaltetes
Material und Denkanstofe zu einem wirt-
schaftlichen Themenbereich. Die Wahl der
Bausteine obliegt den Schiilerinnen und
Schiilern. Die Bausteine sind so gestaltet,
dass die Bearbeitung ohne Vorkenntnisse
erfolgen kann. Dennoch baut sich durch
die Erarbeitung der Aufgaben nach und
nach ein Netzwerk zum Thema ,,Wirt-
schaft“ auf. Z.B. der Baustein ,,.Der Le-
bensmittelmarkt ist eng verbunden mit
dem Baustein ,,Die Werbung®. Das Mate-
rial regt die Schiilerinnen und Schiiler dazu
an, die wirtschaftlichen Problemstellungen
miteinander in Verbindung zu setzen.

Der Aufbau eines Bausteins:

1. Auseinandersetzung mit dem Thema
in Form von Arbeitsauftragen

2. Einordnung des Themas in eine Mind
Map

3. Individuelle Reflexion mit Festlegung
offener Fragen und eigener Zielstel-
lungen

4. Optional: kleinere Présentation

5. Reflexion in der Gruppe

Um die Aufgaben fiir die Schiilerinnen und
Schiiler tibersichtlicher zu gestalten, wur-
den die Lernauftrige mit immer wieder-
kehrenden Zeichen markiert.

Zeichen:

66 Lesen

@ Gruppen-/ Partnerarbeit

y Schreiben
O% Handeln

Ziele

Das Material ist so aufgebaut, dass die
Schiilerinnen und Schiiler kompetenz-
und handlungsorientiert lernen. Neben
den sachbezogenen Zielen (grundlegende
wirtschaftliche Zusammenhénge) sollen
auch individuelle Lernziele verfolgt wer-
den. Durch begleitende Reflexionen wer-
den den Einzelnen ihre Entwicklungs-
schritte aufgezeigt. Diese regen die Schiile-
rinnen und Schiiler an, sich eigene Ziele zu
setzen. Die Erarbeitung eines wirtschaftli-
chen Netzwerks in Form einer Mind Map
und die schriftliche Reflexion am Ende
jeden Bausteins helfen den Schiilerinnen
und Schiilern dabei, eigene Ziele zu erken-
nen, zu entwickeln und zu verfolgen. Es
konnen folgende grundlegende Ziele fiir




den Wirtschaftsordner festgehalten wer-
den:

Sachkompetenz:

Die Schiilerinnen und Schiiler sind in der
Lage, wirtschaftliche Zusammenhénge und
Wechselwirkungen zu erkléren.

Methodenkompetenz:

Die Schiilerinnen und Schiiler kennen un-
terschiedliche Aneignungsmethoden und
konnen verschiedene Prisentationsformen
auswahlen und durchfiihren.

Sozialkompetenz:

Die Schiilerinnen und Schiiler haben die
Féhigkeit, in verschiedenen Sozialformen
angemessen mit anderen zu kommunizie-
ren und zu interagieren.

Personale Kompetenz:

Die Schiilerinnen und Schiiler entwickeln
Selbstvertrauen und sind in der Lage, indi-
viduelle Lernziele zu formulieren und das
eigene Lernen zu reflektieren.

Didaktischer Leitfaden

Die Schiilerinnen und Schiiler beginnen
damit, die Formalien in ihrem Arbeitsport-
folio auszufiillen. Diese bilden die Grund-
lagen fiir den Umgang mit dem Material.
Dazu gehort z.B. der Fragebogen ,,Das bin
ich“ und das Aufstellen eigener Regeln.
Wir schlagen Thnen als Lehrkraft vor, drei
Regeln vorzugeben und die Schiilerinnen
und Schiiler dann drei weitere Regeln auf-
stellen zu lassen. Wichtig ist an dieser Stel-
le, dass sie sich Gedanken iiber die Konse-
quenzen machen. Nun miissen Sie den
Schiilerinnen und Schiilern den Aufbau des
Arbeitsportfolios erkldren. Ein besonderes
Augenmerk sollten Sie am Anfang auf die
Tabelle ,,Ich kann...*“ legen. Diese unter-
teilt die Fahigkeiten der Schiilerinnen und
Schiiler in vier Niveaustufen. Diese Tabel-
le wird ihnen helfen, die Leistungen besser
bewerten zu kdnnen.

Erst dann wihlen die Schiilerinnen und
Schiiler selbststindig einen der sechs Bau-
stein aus. Diese Form des Umganges mit
dem Material stellt sicher, dass sie sich in

beliebiger Reihenfolge mit den Grundge-
danken der Wirtschaft auseinandersetzen.
Nach der Bearbeitung aller Bausteine, folgt
die Arbeit an einem Wahlthema. Dieses
kann eines der verbleibenden Themen sein,
oder aber auch ein eigenes, zum Thema
passendes, frei gewahltes Problem beinhal-
ten. Abgeschlossen wird das Wahlthema
mit einer Prisentation. Die Art der Pri-
sentation bleibt ebenfalls frei zu wihlen.
Denkbar sind Vortrige, Filme, Horspiele,
Diskussionsrunden oder andere Ideen der
Schiilerinnen und Schiiler. Nach jedem
Baustein — so auch nach dem Wahlthema -
ordnen die Schiilerinnen und Schiiler ihr
Thema in eine Mind Map ein. Dieses Vor-
gehen soll sicherstellen, dass die Schiile-
rinnen und Schiiler am Ende ein wirt-
schaftliches Netzwerk erkennen.

Der Umfang der Unterrichtsreihe ist frei
wihlbar. Je nach Schwerpunktsetzung und
zeitlichen Moglichkeiten erfolgt ggfs. eine
Reduktion der Bausteine. Denkbar ist auch
die Eingrenzung fiir einen Projekttag oder
eine Projektwoche. Es ist sinnvoll, dass
mindestens vier Schiilerinnen und Schiiler
gleichzeitig an einem Baustein arbeiten.
Mogliche Abldufe konnten wie folgt aus-
sehen:

1. Moglichkeit:

Einheit Vorgehen
(90 Min.) -
1 Erklarung der Arbeitsweise
- (Aufbau der Bausteine)
2 : Baustein 1 (nach Wahl)
3 Baustein 1 und Reflexion in der
Gruppe/Présentation
4 Baustein 2 (nach Wahl)
5 Baustein 2 und Reflexion in der
Gruppe/Présentation
6 Baustein 3 (nach Wahl)
7 Baustein 3 und Reflexion in der
Gruppe/ Prisentation
8 Themenwahl/Zeitpuffer
Wahlthema
10 Wabhlthema und Reflexion

- Reflexion in der Gruppe/ Pri-
- sentation des Wahlthemas




12 Prasentation des Wahlthemas

13 Prasentation des Wahlthemas
- und Abschlussreflexion

2. Moglichkeit:

Diese Variante legt den Unterrichts-
schwerpunkt auf die gemeinsame Diskus-
sion im Klassenverband:

Einheit Inhalt
(90 Min.)
1 Erklarung der Arbeitsweise
(Aufbau der Bausteine)
2 Baustein 1 (nach Wahl)
3 Baustein 1
4 Reflexion und Diskussion

(evtl. Prisentation)

5 ~ Baustein 2 (nach Wahl)

Baustein 2

(o)}

7 Reflexion und Diskussion
(evtl. Prisentation)

8  Baustein 3 (nach Wahl)

9 Baustein 3

10 Reflexion und Diskussion
(evtl. Prasentation)

11 - Wahlthema

12 ~ Wahlthema

13 Reflexion und Diskussion tiber -

die Themen und den Umgang
mit dem Wahlthema

Nach jedem bearbeiteten Baustein erfolgt
sowohl eine individuelle Reflexion des
Themas (Auswertung der Aufgabe) als
auch eine Gruppenreflexion im Klassen-
verband. Die individuelle Reflexion bein-
haltet gleichbleibende Phrasen: ,,Das habe

ich schon gelernt...*, **Das habe ich noch
nicht so gut verstanden...”, ,,Das hat mir
besonders gut gefallen...” und ,,Dariiber

mdchte ich noch mehr erfahren...*. Es
wird empfohlen, nach jedem abgeschlosse-
nen Baustein die Reflexionen bzw. das
bearbeitete Material der Schiilerinnen und
Schiiler einzusammeln, um in der Lage zu
sein, den Lernprozess individuell zu be-
gleiten. Die Reflexion in der Gruppe bietet
Ihnen die Moglichkeit, neue Ideen aufzu-
greifen und Schwierigkeiten der Schiile-
rinnen und Schiiler zu beseitigen. Da die

Reihenfolge der Bausteine frei wéhlbar ist,
beinhaltet die Gruppenreflexion cher
Entwicklungen der Lernstrategien oder die
Erweiterung des Netzwerkes.

Moglichkeiten der Reflexion

1. Reflexion in der Gruppe:
Alle Schiilerinnen und Schiiler, die
an einem Thema gearbeitet haben,
setzen sich zusammen und reflek-
tieren die Lernmdglichkeiten inner-
halb des gewéhlten Bausteins.

2. Reflexion im Plenum:
Es erfolgt eine Reflexion in der
Klasse, z.B. das Blitzlichtfeedback.
Jeder duBert zu einem ausgewéhlten
Aspekt einen Satz, der unkommen-
tiert bleibt.

3. Stille Reflexion (Zielscheibe):
Jeder bewertet nach gemeinsam
festgelegten Aspekten die Bearbei-
tung seines Bausteins, indem jeder
Punkte auf die Zielscheibe klebt.
Im Anschluss kann im Plenum tiber
einzelne Bewertungen gesprochen
werden.

Welche Reflexionsmethoden am geeignets-
ten sind, sollte in der jeweiligen Lerngrup-
pe gemeinsam herausgefunden werden.

Es wird deutlich, dass die Abfolge der
Bausteine und die Ausgestaltung der Dis-
kussions- und Reflexionsrunden variabel
sind. Auch andere Formen sind je nach
Zusammensetzung der Klasse oder indivi-
duellen Vorerfahrungen denkbar. Es kon-
nen auch Themenbereiche oder Schwer-
punkte gemeinsam ausgehandelt werden.
Allen gemein ist die Zusammenstellung
eines Wirtschaftsordners in Form eines
Arbeitsportfolios, in der alle betrachteten
Themen und die personliche Lernentwick-
lung sichtbar werden.

Didaktischer Hintergrund

Der Aufbau des vorliegenden Unterrichts-
materials zeigt, dass neben der Bildung
von Sachkompetenzen, der individuelle
Lernprozess der Schiilerinnen und Schiiler
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im Mittelpunkt steht. Die Konzeption bie-
tet einen Rahmen, der wichtige Grundla-
gen 0konomischer Bildung umfasst. Inner-
halb dessen werden die sechs Bausteine
handlungsorientiert und wenn moglich
auch ergebnisoffen dargeboten. Viele Me-
thoden bieten die Mdglichkeit des freien
Lernens. Dem Unterrichtenden féllt die
besondere Rolle des Lernbegleiters zu, der
die Schiilerinnen und Schiiler dazu bringen
sollte, zu entdecken, was sie vielleicht
schon friither gelernt haben und wo sie an-
kniipfen konnen. Auf diese Weise konnen
die Schiilerinnen und Schiiler lernen, eige-
ne Potenziale zu erkennen und diese zu
nutzen. Die regelméBigen Reflexionen der
eigenen Lernentwicklung machen den
Schiilerinnen und Schiilern ihren personli-
chen Fortschritt deutlich. Die gewéhlten
Bausteine sind fiir diese Entwicklung der
wirtschaftlichen Grundkenntnisse beson-
ders geeignet. Jeder Baustein kann fiir sich
keinen abgeschlossenen Rahmen bieten.
Vielmehr sind alle Bestandteil des dkono-
mischen Geschehens. Es kommt bei der
Erarbeitung demzufolge immer wieder zu
Liicken und offenen Fragen. Erkennen die
Schiilerinnen und Schiiler diese Liicken
(und dazu sollen sie in den gemeinsamen
Gesprachen angehalten werden), erfahren
sie auch das langsame Wachsen des grof3en
Zusammenhangs. Wird dieser Zusammen-
hang hergestellt, erfolgt eine schrittweise
autonome Lernentwicklung. Komplexe
Sachverhalte des Okonomischen Zusam-
menwirkens werden verstidndlich. Bei der
Bearbeitung eines weiteren Bausteins -und
damit einer weiteren Problemstellung-
kann das angeeignete Wissen sofort einge-
setzt werden. Der Nutzen des personlichen
Lernens wird den Schiilerinnen und Schii-
lern deutlich, so dass die Motivation, sich
mit den iibrigen Bausteinen auseinanderzu-
setzen und erneut eigene Lernziele zu set-
zen, erhoht wird. Eine qualitative Differen-
zierung erfolgt zusitzlich bei der Auslese
der Wahlthemen. Diese konnen das Netz-
werk erweitern oder aber das Verstindnis
festigen.

Um ein moglichst effektives Lernen zu
ermoglichen, ist es entscheidend, die Lern-

prozesse nicht nur auf inhaltliche und per-
sonliche Lernziele zu beschrianken, son-
dern auch gruppendynamische Lernziele
zu entwickeln. Ein selbstgesteuerter Lern-
prozess beinhaltet immer auch eine hohere
Fehleranfilligkeit. Es ist fiir das Gelingen
entscheidend, dass diese Fehler eher als
Trial- and- Error- Verfahren und damit als
normaler Entwicklungsprozess angesehen
werden. Sie bieten dariiber hinaus grofle
Entwicklungschancen. Viele Methoden
bieten Partner- oder Gruppenarbeit an.
Innerhalb dieser Sozialformen entsteht
Lernen durch Kommunikation. Die unter-
schiedlichen Ideen (negativ formuliert: die
Fehler des einen oder anderen) werden auf
ihre Vor- und Nachteile gepriift und ge-
meinsam angepasst. Der positive Umgang
mit Fehlern sowie die Wertschitzung der
Ergebnisse untereinander sind grundlegen-
der Bestandteil fiir eine fordernde Lernat-
mosphire.

Da die beschriebenen Schwerpunkte des
Lernens nur funktionieren konnen, wenn
eine gute Schiiler-Lehrer-Beziehung be-
steht, muss gerade deren Aufbau und Pfle-
ge immer wieder Ziel des Unterrichts wer-
den. Nur durch das stdndige wertschétzen-
de Gesprach sowohl zwischen Lehrer und
Schiiler als auch zwischen Schiiler und
Schiiler kann eine vertrauensvolle Grund-
lage geschaffen werden. Diese erfordert
immer wieder Anpassungen des Unter-
richts an die gemeinsam entwickelten Ziele
einer Klasse. Es kann an dieser Stelle dem-
zufolge nur ein fordernder Rahmen ge-
steckt werden. Die Ausgestaltung ist im-
mer situationsbezogen und abhéngig von
den Personen, die daran mitwirken.

Im Folgenden finden Sie die Materialien
der sechs Bausteine. Eine jeweilige Hand-
reichung erldutert den Aufbau sowie den
Umgang mit dem Material.

Wir wiinschen IThnen, Thren Schiilerinnen
und Schiilern viel Freude und Erfolg!

Christin  Nordemann, James Arnold,
Thomas Knak, Janine ABmann
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1. Planung

Ich kann mit Hilfe von
Anderen Schritt  fiir
Schritt meine Arbeit und
Materialien planen.

Ich kann meine Arbeits-
schritte und Materialien
fast ohne die Hilfe ande-
rer planen.

Ich kann meine Arbeits-
schritte nach einmaliger
Information durch den
Lehrer alleine planen und
bewaltigen.

Ich kann ohne weitere
Erkldrungen die Planung
meiner Arbeit und Mate-
rialien vornehmen.

2. Ausﬁkhrwwg

Ich kann im Inhaltsver-
zeichnis meines Portfolios
das Datum fiir begonnene
und erledigte Arbeiten
eintragen und auf den Ar-
beitsbldttern meinen Na-
men, die Klasse und Sei-
tenzahl notieren.

Ich kann meine Arbeitser-
gebnisse/ Stunden-
schwerpunkte/ Auswer-
tungen geordnet im Port-
folio sammeln.

Ich kann in meiner Aus-
wertung erkldren, ob die
angewendeten Verfahren
zu einem angestrebten Er-
gebnis gefiihrt haben.

Ich kann am Ende einer
Station meine Ergebnisse
auf ihre Richtigkeit liber-
prifen und iiberarbeiten.

2. MLt Anderen

Ich kann die Regeln, die
im W-A-T- Unterricht
gelten, benennen und habe
diese in meinem Portfolio

abgeheftet.

Ich kann mich an die Re-
geln, die im W-A-T- Un-
terricht gelten, halten. Ich
kann Ideen und Materia-

lien austauschen.

Ich kann, wenn nétig, um
Hilfe bitten oder Anderen
behilflich sein. Ich kann
in Gruppen einen Arbeits-

auftrag 16sen.

Ich kann Anderen eine
hilfreiche Riickmeldung
zu ihren Arbeitsergebnis-

sen geben.




Meine Bausteine (leh kannm...) p= picht/ w= wahl

Aufgaben

P

w

erledigt
am

So funktionlert die Wirtschatt
was Lst eln Modlell
Der Wirtschaftskrelslawf
Diskussion: Wirtschatftskrelslawf
Splel: ,Dle Wirtschaftswelsen
Rollensplel oder Diskussion
Collage oder Geschichte

Planung

Austithrung

MLE Anderen

Die Beditrfinisp yramdide
o \was lst eln Beditrfnls?
Bedirfnisse bn der Familie
Collage: ,Meine Bedirfnisse”
Die Bediirfnlspyramiole
Splel: , Unsere Bedirfnisse
,Meln Taschengeld- Buch”

Planung

Austithrung

MLE Anderen

Berufe entdecken
o Diskussion: ,Meln Trauwmberuf”
Selbsterkundungsbogen
Berufsteloer entdecken
HA: Interview fithren
Plakat: ,Mein Trawmberut”

Planung

Austihrung

MLE Anderen

Die Werbung
wWo findest du werbung?
werbung in tnternehmen
HA: Werbespricche finden
Erstelle delne elgene Werbung

Planung

Austihrung

MLE Anderen

unser geld
Sicherheitsmerkmale finden

Funktion von Sicherheltsmerkmalen
Sehbehinderte und Geld

HA: Zahlungsmittel

Funktionen des Geldes

Per Kontoauszug

Planung

Austithrung

MLE Anderen




Der Lebensmittelmarlet Planung
o DILSCOUNEEY VS. Supermariet

, ) Austihrumn
,Meln Lebensmittelmariet” f J

HA: Skizze des Lebensmittelmarktes Mit Anderen
Auswertung der HA

Text: Verkaufsstrategien

wWirkung der Verkaufsstrategien
verkaufsstrategien n melnem Markt

Liebe Schitlerin, Lieber Schitler,

diese Zeichen findest du vor den Aufgaben.
Ste bedeuten:

GO Lesen @ Gruppen-/ Partnerarbelt

Schretben O{/ Handeln

Eilnige der Aufgaben sind auch mit ebnem Tipp versehen. Der kann dir hel-
fen, deine Aufonbe besser zu Lisen.




Melwn Inhaltsverzeichnis

Aufoabe

pas bin ich!




O

Das bin ieh

" 1ch helbe:

: So alt bin ieh gerade:

Meine Familiemmitglieder:

I W-A-T- Untervicht interessiere teh wmich besonders dafiur:

Dos mochte teh tber maleh evziihlew:

Als Evwachsener mbehte teh...:

Das welh ieh sehon tber das Thema S\Wirtschaft”:




die du beachten solltest:

. Fiihre eine angefangene Aufgabe zu Ende, bevor du eine neue Aufgabe
beginnst.

. Wenn du Hilfe benétigst, dann wende dich zunéchst an einen Mitschiiler/
eine Mitschiilerin bevor du deinen Lehrer/ deine Lehrerin fragst.

. Gehe sorgsam mit den Materialien um.

Meine Regelwn,

die Leh beachten will:

weni Leh die Regeln nicht befolge... &




Handreichung fir die Lehrkraft:
Baustein ,So funktioniert die Wirt-
schaft”

Worum geht es?
Die Schiilerinnen und Schiiler sollen erfah-
ren, dass ihre alltdglichen Handlungen als
Konsumenten Auswirkungen auf den wirt-
schaftlichen Kreislauf haben. Die Schiile-
rinnen und Schiiler sind jeweils Mitglied
eines Familienhaushalts. Sie kennen erste
okonomische Zusammenhinge bezogen
auf die Verwendung des Familieneinkom-
mens und die Bediirfnisse der einzelnen
Familienmitglieder. Sie wissen bereits,
dass Geld nur im
begrenzten Malle
zur Verfligung
steht. Dieses Wis-
sen soll dem Ver-
staindnis des Mo-

Der einfache Wirtschaftskreislauf

...sind in der Lage, im Rahmen einfa-
cher 6konomischer Handlungsfelder un-
terschiedliche Perspektiven zu {iber-
nehmen und aus deren Sicht zu argu-
mentieren.

Lernmethoden — methodische Be-

trachtung:

Die Schiilerinnen und Schiilern entwickeln
zundchst die Grundlagen des Modells aus
einem vorgegebenen Text. Der Text ist so
aufgebaut, dass in der Regel den Kindern
vertraute  Alltagssituationen  dargestellt
werden, die auf Zusammenhénge innerhalb
des Wirtschaftskreislaufs hinweisen. Die
Schiilerinnen und Schiiler konnen auf diese
Weise an ihre per-
sonlichen Erfahrun-
gen ankniipfen und
diese erweitern.

Auf Grundlage des
Modells ,,der Wirt-
schaftskreislauf*

dells eines Wirt-
schaftskreislaufs
zugrunde  liegen.
Der  Wirtschafts-
kreislauf als Mo-
dell zeigt, auf wel-
che Weise kom-
plexe Sachverhalte
in einfachen Strukturen dargestellt werden
konnen. Unter Einbeziehung weiterer Ak-
teure des wirtschaftlichen Geschehens er-
kennen die Schiilerinnen und Schiiler
Wechselwirkungen 6konomischen Han-
delns. Auf die Einbeziehung des Staates
wurde im Hinblick auf die Klassenstufe
bewusst verzichtet.

Ziele

Die Schiilerinnen und Schiiler...
...entwickeln Verstindnis iiber den
Aufbau und die Zielsetzung eines Mo-
dells.
...konnen nach Vorgaben (Arbeit mit
Texten) das Modell ,,Wirtschaftskreis-
lauf entwickeln.
...konnen die Akteure benennen und
Folgen des jeweiligen Handelns erkla-
ren.

setzen sich die Schii-
lerinnen und Schiiler
mit den Beziehun-
gen unter den Akt-
euren auseinander.
Sie werden auch an-
geregt, andere Per-
spektiven zu libernehmen und aus deren
Sicht kritisch zu bewerten. Dazu dienen als
offene Aufgabenstellungen ein Spiel (,,Die
Wirtschaftsweisen®), Diskussionen, eine
Collage oder das Schreiben einer Ge-
schichte.

Spiel: ,,Die Wirtschaftsweisen*

Im Rahmen des Spiels ,,Die Wirt-
schaftsweisen® werden Beziehungen
zwischen den Akteuren im Wirt-
schaftskreislauf von den Mitspielern
diskutiert und herausgearbeitet. Die
Spieler ziehen eine Aktionskarte, die
eine Veranderung im Wirtschaftskreis-
lauf benennt, und einen Akteur. Nun
sollen sie eine oder mehrere Auswir-
kungen dieser Verdnderung auf den
(gezogenen) Akteur darstellen.
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Die Mitspieler reflektieren gegenseitig
ihre Ideen und passen diese gegebe-
nenfalls selbststindig an.

Das Spiel, ,,Die Wirtschaftsweisen®,
baut auf Fehlern bzw. Unklarheiten,
die von Mitspielern gemacht werden,
auf. Es provoziert den tieferen Um-
gang mit dem Thema in einer gemein-
samen Diskussion und der begriinde-
ten Vergabe von Punkten (Sternen).
Das Spiel dient auch dazu, die beste-
henden Beziehungen inhaltlich mit
Beispielen zu fiillen und fiir die Schii-
ler anschaulich zu machen.

Differenzierungsmoglichkeiten

Eine Differenzierung kann im Rahmen
dieses Bausteins sowohl quantitativ als
auch qualitativ erfolgen. Die Schiilerinnen
und Schiiler konnen mehrere Aufgaben
bearbeiten. Die Aufgabenstellungen bieten
gute Moglichkeiten, tief in die Thematik
einzusteigen. Die Folgen einer wirtschaft-
lichen Handlung sind im Rahmen des
Wirtschaftskreislaufs stindig fortsetzbar.
AuBlerdem haben sie Auswirkungen auf
verschiedene Bereiche, so dass diese
Komplexitidt zu einer Vielfalt von Mdog-
lichkeiten fiihrt. Die Abstraktion des wirt-
schaftlichen Geschehens im Modell kann
auf unterschiedliche Weise erfolgen und
fiir sehr leistungsstarke Schiilerinnen und
Schiiler z.B. auch um den Staat erweitert
werden. Eine Variante des Spiels auf der
Grundlage des erweiterten Wirtschafts-
kreislaufs liegt mit entsprechenden Akti-
onskértchen vor.
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So funktiontert die
Wirtsehat




So funktionlert die Wirtschatft

Klasse:

&6 Was ist ein Modell?

* Modelle sollen auf einen Blick Zusammenhinge erkléren, deshalb haben
sie haufig nur Pfeile und Stichworte oder sind stark vereinfacht.
Ein Modell ist ein einfaches Bild von der Realitét, also eine Nachbildung.
Es kann aber immer verschiedene Bilder von der Realitét geben.
Ein Modell hilft dir beim Erkliren.
Das Modell des Wirtschaftskreislaufs kann nicht alles, was in der
Wirtschaft passiert, darstellen.
Was im Modell wichtig ist, entscheidest du: Was willst du erkliren?
Ein Modell muss so gestaltet sein, dass es dir helfen kann, Dinge zu
verstehen.

Realitat Modell Was will ich erkliaren?

Eine Dampflokomotive hat
ein Fiithrerhaus, Rader und
einen Schornstein.

Bei einem Fullballspiel
bewegen sich die Spieler
nach Mustern...

Diskutiere mit Anderen, warum es wichtlg ist, Dinge wmit Hilfe von
Modellen zu ericlitren. \Was sind die Vortelle uund welche Nachteile glbt es?

Vorteile Nachteile




So funktionlert die Wirtschatft

Dev (erwelterte) Wirtschaftskrelslawf — ebn Modell

TN -

60 Lies die kuwrzen Texte zum Wirtschaftskrelslawf v ctelle die
Bezithungen zwischen den  AkRteuren  (Lntermehmen,  privater
Haushalt, Bank) tm Modell mit Pfellen dar. Beschrifte die Pfeile.

das )
der private

Haushalt

Untermnehmen

dle Bank

Zwischen welchen Akteuren konntest du noch kelne Beziehung
herstellen?

Diskutiere mit elnemn Partner und versucht gemelnsam, die
fehlenden Beziehungen herauszufinden!

vergleleht zum Schluss euer Ergelonis mit oer Modellabbildung,
die du vom Lehver erhiiltst.




So fumhtﬁowiert odie ertscl/laft

Klasse:

Der Wirtschaftskreislauf

Paul und seine Schwester leben mit ihren Eltern in einer kleinen Wohnung in der

Stadt. Sie sind ein privater Haushalt. Pauls Mutter ist Krankenschwester und sein

Vater arbeitet flir einen Zeitungsverlag. Sie stellen dem Krankenhaus bzw. der
Zeitungsfirma ihre Arbeitsleistungen zur Verfiigung. Dafiir bekommen sie ein

Einkommen. Die Stellen, wo die Eltern arbeiten, sind die Unternehmen.

Mit einem Teil dieses Geldes kauft die Familie Konsumgiiter (Essen, Auto,
Telefon, etc.) oder Dienstleistungen (Frisér, FuBballtraining etc.). Die

Unternehmen, die diese Giiter hergestellt haben, bekommen dafiir den Kaufpreis.

Den Rest ihres Einkommens geben Pauls Eltern als Spareinlage zur Bank. Dafiir
bekommen sie Zinsen. Das bedeutet, dass die Bank ihnen spédter mehr Geld

zuriickgibt, als sie dorthin gegeben haben.

Nun wollen Pauls Eltern gerne ein neues Auto kaufen. Dafiir haben sie noch nicht
genug gespart. Sie miissen einen Kredit aufnehmen. Die Bank leiht Pauls Eltern
das fehlende Geld und die Eltern miissen es iiber einen langeren Zeitraum plus

Zinsen zuriickzahlen. Sie zahlen also an die Bank Zinsen.

Ohne einen Kredit aufzunehmen, konnen viele nicht sofort ein Auto kaufen. Das
wiirde aber bedeuten, dass das Automobilunternehmen weniger Umsatz macht
(,,weniger verdient*). Auch Unternehmen konnen bei der Bank sparen oder einen
Kredit aufnehmen. Sie bekommen fiir das Sparen — genau wie die privaten

Haushalte — Zinsen bzw. miissen bei Krediten Zinsen zahlen.

Herr H. gibt Geld als Spareinlage an die Bank. Die Bank hat nun Geld, einem Unternehmen einen
Kredit zu geben. Mit dem Geld baut das Unternehmen eine neue Maschine. Es braucht nun mehr
Arbeiter. Es zahlt also auch mehr Einkommen an private Haushalte aus. Wenn die privaten Haushalte
nun mehr Geld haben, kann mehr gekauft werden. Die Unternehmen verdienen jetzt zusétzliches Geld.
Mit dem Geld konnen sie der Bank den Kredit und die Zinsen dafiir zuriickzahlen. Und die Bank kann
Herrn H. fiir seine Spareinlage die Zinsen zahlen. Es schlie3t sich der Kreislauf!
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So funktionlert die Wirtschatft

Splele das Splel ,Dle Wirtschaftewelsen” mit 2 weiteren Mitspielern.
Lies dazu die Spielanleltung aufmerksam durch!

wenn du dos Spiel gesplelt hast, kannst du fitr den folgenden Auftrag weiter

L detnem Team bletben.

Notlzewn:

wWithle elne der beloden Mglichieeiten:

Entwickelt ein Rollenspiel, in dem alle drel Altewre beteiligt sind.

Belspiel: Herr M. verliert setnen Job. Was Rinnte er wit der Bank oder einer
Flrwma besprechen.

Tipp: Bel elnem Rollensplel solltet thr die Texte, die jeder elnzelne sprechen soll,
aufschretben. Gerne Rinunt thr das auch den Anderen prisentieren

oder

Fulrt etne Dlskussion.

Tipp: hr nutzt die Aktionskarten aus dem Splel ,Die Wirtschaftsweisen”. Jeder
vow euch dbernimumt die Rolle elnes Akteurs. Nuwn diskeutiert thr die Verdnderung
im Wirtschaftsiereislauf unol vertretet jeweils eure Position. Stellt euch die Frage:
warum  ist die  Verfinderung  gut  oder  schileeht  fir  wich?
Diskussionen sind spontan wnd mitssen nicht notiert werden. Versucht es mit
mehreren Aktlonskarten. Gerne kRinnt thr elne Dlskussionsrunde den Anderen

prasewtierm.




So funktionlert die Wirtschatft




So funktionlert die Wirtschatft

wWiihle elne der foloenden Auftritoe in Elnzelarbett:

ﬁ Fertige elne Collage zum Wirtschaftskrelslautf an! Du kannst dazu
Z eltschriften oder andere Materialien deiner wahl verwenden.

Tipp: Achte unbedingt darauf, dass alle Aktewre dargestellt werden!

oder

ﬁ n Schrelbt elne elgene Geschichte, tn der die Beziehungen der Akteure
deutlich werden.

Tipp: M Rénnte auch elnen Brief . B. an elnen Unternehmer schretben.

Notlzen:




So fumhtﬁowiert odie ertscl/laft

Begriffslexikon

Akteure:

Ein Akteur ist jemand, der etwas tut oder handelt. Im Wirtschaftskreislauf
handeln die privaten Haushalte, die Unternehmen und die Banken. Sie alle
sind die Akteure.

Arbeitsleistung:

Jeder, der fiir ein Unternehmen arbeitet, gibt seine Arbeitsleistung (also
das, was er gut kann) ab und erhélt dafiir ein Einkommen, beispielsweise
Lohn oder Gehalt.

Bei der Bank konnen private Haushalte und Firmen Geld sparen oder
leihen. Sparen sie das Geld, bekommen sie dafiir Zinsen (haben nach einer
gewissen Zeit also mehr Geld als vorher). Leihen sie sich Geld, so miissen
Sie dafiir Zinsen bezahlen. Sie miissen also mehr Geld zuriickgeben, als sie
sich geliehen haben.

Dienstleistungen:

Man kann nicht nur Dinge — wie z.B. Lebensmittel oder Autos - kaufen
oder verkaufen, die man anfassen kann, sondern auch Dienstleistungen. Der
Frisor, der dir die Haare schneidet oder der Taxifahrer, der dich fahrt, bietet
auch seine Leistungen an, fiir die du bezahlen musst.

Einkommen:

Fiir meine Arbeitsleistung bekomme ich einen Lohn oder ein Gehalt. Das
ist mein Einkommen.

Konsumausgaben:

Das Geld, was ein privater Haushalt an eine Firma oder ein Unternehmen
bezahlt, um etwas zu kaufen, sind die Konsumausgaben. Kaufe ich z.B. ein
Fahrrad, so ist das Fahrrad das Konsumgut und das Geld, was ich dafiir
bezahlen muss, die Konsumausgabe.

Kredite:

Das Geld, was sich ein Unternehmen oder ein privater Haushalt bei der
Bank leiht, ist ein Kredit. Dafiir miissen jedoch Zinsen an die Bank gezahlt
werden. Es werden der gelichene Betrag und die Zinsen an die Bank
zurlickgezahlt.

Privater Haushalt:

Eine Familie, die zusammen in einer Wohnung oder einem Haus wohnt und
sich gemeinsam versorgt, nennen wir einen privaten Haushalt. Das kann
auch nur eine Person sein.

Spareinlagen:

Das, was eine Firma oder ein privater Haushalt an die Bank gibt, um es zu
sparen, nennt man Spareinlage.

Unternehmen:

Eine Firma, die etwas herstellt, oder ein Frisor, der seine Dienstleistungen
anbietet, ist ein Unternehmen.

Zinsen:

Wenn jemand etwas bei der Bank spart, bekommt er mehr zuriick. Er
bekommt Zinsen. Leiht sich jemand Geld bei der Bank, dann muss er mehr
zuriickzahlen. Er muss Zinsen zahlen.




So funktionlert die wirtschaft- Reflexion

Klasse: Datum:

-

pas habe ich schon pas habe ich noch nicht
gelernt: SO gut verstanden:

\_ _/

Das hat mir besonders
gut oder nicht so gut

gefallen: Daritiber moehte Leh noch

mehr erfahren:




So funktionlert die Wirtschaft

Subventionen

Hier flndest du ldeen zum
wahlthema
SWirtschaftskreislawf”

a-"

Steuern

Transferzahlungen

(nvestitlonen




Materialien ftr das Splel

,Dle Wirtsehaftswelsen”

e Spielregen ,,Die Wirtschaftsweisen*
e Spielfeld ,,Die Wirtschaftsweisen*

o Aktionskarten

e Spielsymbole

e [ osung fiir Schiilerinnen und Schiiler




Dle Wirtschattswelsen

wenin steh an elner Stelle unserer Wirtschaft etwas dndert, hat das Auswiv-
rungen auf viele andere Berelche (Akteure). Das newnt man ,Wirtschafts-
Rrelslavt”. thr kinnt bel dem Spiel zu ,Wirtschaftswelsen” werden. Versucht

die Folgen einer Verinderung auf einen bestimmten Akteur zu beschrelben.
Jewehr thr findet, oesto besser Lst eure Bewertung. LUnd daflir gibt es Sternel

ab 5 Sternen: wirtschaftskenner
ab 10 Sternen:  Wirtschaftsexperte
ab 15 Sternen:  Wirtschaftswelse (1)

nhalt des SPLeLs:

Griune Aktlonskarten, blaue Akteur-Karten
Beoriffslexikon (wemn thr mal einen Begriff nicht versteht...)

9

Sterne  und Hilfsangebote
Splelbrett mit Beschriftungskarten




U diese Familie geht’s:

Das Ehepanr Hauser hat zwel Kinder: Sarah (12) und Paul (17). Herr Hauser
Lst Elektriker und Frauw Hauser arbeltet als Sekretiivin 2 Tage n der Woche

L elnent Blro. Ste wolnen b ebner Wohnung am Stadtrand.

Nun gtbt es tn der Wirtschaft Lmmer wieder Verinderungen.

Uind so gehnt”s:

Ziehe eine grivne Aktlonskearte und elne blaue Akteur-Karte!l

Die Aktlonskarte zelgt div, was sich veriindert hat. Dle Akteur-Karte gibt
den Akteur i Wirtschaftskrelslauf an, auf dew diese Verfinderung
Einfluss haben soll. Der Spleler versucht nun, die Auswirkuung der Ver-
idnderung auf den Akteur zu beschrelben.

Dile Mitspleler, die helfen wollen und kRinnen, zelgen dies mit dem
SHilfsangebot” an. Dem Spieler ist es frelgestellt, dieses anzunehmen

oder es allelne zu versuchen.

Beisp'bet:

Altionskarte: Herr Hauser verliert seinen Lnd wer ver@th die Sterme?

Jeb. Die Mitepieler selbst sind die Jury. Sie ent-
ARteur-Karte: Bank

schelden, wie gut du die Auswirkungen

Ba Herr Hauser ikeinen Job mehr hat, be- erklilrt hast. Ste \/er@ebewjeweits 1-3 Stev-

RowumE er kel Senalt e, Brhat nun ne. Aber Vorsicht: Wer wenilo Sterne
wenlger Geld zur Verfiigung. Er spart
Jetzt nicht mehr bel der Bank. Vielleicht

wird er seln Erspartes vow der Bank abhe-

Verglbt, muss es auch besser evilitren Rin-

nenl!ll

ben. Dle Bank hat jetzt wenlger Gelod zur
verfigung.
Dles ist elne mdgliche Antwort, es gibt
aber mehy!
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Spielfeld

X Bitte ausschneiden!




Aktionskarten ,,Die Wirtschaftsweisen“

Q
J< Bitte ausschneiden!




Q . )
J< Bitte ausschneiden!




Q . )
J< Bitte ausschneiden!
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J< Bitte ausschneiden!
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Spielsymbole ..Die Wirtschaftsweisen

X Bitte ausschneiden!
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}( Bitte ausschneiden!
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Losung ..Die Wirtschaftsweisen‘

}( Bitte ausschneiden!

Der einfache Wirtschaftskreislauf

Lohne und Gehélter‘Einkommen '
l Arbeitsleistunﬁen

(=]
L
w Kﬁniiimﬁi"itﬁr‘Diens;leisiﬁnﬁen I
| Konsumausaaben
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Handreichung fir die Lehrkraft:
Baustein ,,Die Bediirfnispyramide”

Worum geht es?

Jedem humanitidren Handeln liegt die Be-
friedigung menschlicher Bediirfnisse zu-
grunde. Die menschlichen Bediirfnisse
werden als ein Mangelempfinden defi-
niert, das es gilt zu beseitigen. Man kann
Bediirfnisse in Existenz-, Grund- und
Luxusbediirfnisse kategorisieren. Der
Ubergang zwischen den drei Bediirfnis-
stufen ist flieBend und steht in Abhéngig-
keit von sozialen und kulturellen Einfliis-
sen. So gilt in Deutschland ein Fernseher
bereits als Grundbediirfnis, ist jedoch in
anderen Lindern ein Luxusbediirfnis.

Alternativ kann mit dem Modell von
Abraham Harold Maslow gearbeitet
werden (leistungsstirkere Klassen).
Maslow’s Bediirfnispyramide ordnet
die Bediirfnisse nach ihrer Dringlich-
keit ein.

Ziele
Die Schiilerinnen und Schiiler...

- ... entwickeln eine Vorstellung von ih-
ren eigenen Bediirfnissen.

- ... konnen mit Hilfe von Vorgaben ihre
eigenen Bediirfnisse in die Bediirf-
nispyramide einordnen.

- ... sind in der Lage, Bediirfnisse ande-
rer zu erkennen und einzuordnen.

- ... konnen ihre Meinung zur Bediirf-
nispyramide duflern.

- ... sind in der Lage, ihre eigene finan-
zielle Situation einzuschitzen.

- ... konnen unter Zuhilfenahme eines
»laschengeld- Buches* ihr Taschen-
geld verwalten.

Lernmethoden — methodische Be-

trachtung:

Die Schiilerinnen und Schiiler beschafti-
gen sich zunédchst mit den Grundlagen des
Themas. So sollen sie sich mit dem Be-
griff ,,Bediirfnis“ auseinandersetzen. Mit

Hilfe eines Partners und einer Internet-
recherche erkennen sie, dass ein Bediirfnis
ein Wunsch oder eine Notwendigkeit ist.
Im Anschluss ist es ihre Aufgabe, sich mit
den Bediirfnissen/ Wiinschen einer durch-
schnittlichen Familie auseinanderzuset-
zen. Danach werden sich die Schiilerinnen
und Schiiler mit ihren eigenen Bediirfnis-
sen beschédftigen. Dafiir fertigen sie eine
kleine Collage an, die ihre vielfdltigen Be-
diirfnisse/ Wiinsche auf einen Blick sicht-
bar machen soll. Die Aufgaben sind so
konzipiert, dass die Schiilerinnen und
Schiiler zusétzlich dariiber nachdenken
miissen, wovon die Erfiillung ihrer Be-
diirfnisse abhéngt.

Erst jetzt erklart ein einfach verfasster
Text den Schiilerinnen und Schiilern das
Modell der ,,Bediirfnispyramide®. Dieses
sollen sie nutzen, um ihre eigenen Bediirf-
nisse der Dringlichkeit nach zu sortieren.
Um das Wissen der Schiilerinnen und
Schiiler zu festigen und zu vertiefen, ha-
ben sie nun die Wahl zwischen dem Spiel
,,Unsere Bedirfnisse“ und ,,Mein Ta-
schengeld- Buch®.

Spiel: ..Unsere Bediirfnisse*

Im Rahmen des Spiels ,,Unsere Be-
diirfnisse* wird die Abhingigkeit von
sozialen und kulturellen Einfliissen bei
der Einordnung der Bediirfnisse in die
Pyramide deutlich.

In der ersten Runde werden nacheinan-
der Bediirfniskarten gezogen. Die
Schiilerinnen und Schiiler miissen diese
in ihre eigene Bediirfnispyramide ein-
ordnen. In der zweiten Runde miissen
sich die Spieler in eine andere Person
hineinversetzen. Das Ziel des Spieles
ist es, zu kldaren, ob Bediirfnisse ohne
weiteres sortiert werden konnen.
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..Mein Taschengeld- Buch*

Im Rahmen dieser Aufgabe werden die
Schiilerinnen und Schiiler entscheiden,
ob sie eher ein ,,Sparfuchs® oder ein
,Pleitegeier” sind. Die Gestaltung ei-
nes Taschengeld- Buches soll ihnen da-
bei helfen, ihre Finanzen verantwor-
tungsbewusst einzusetzen und den
Uberblick zu behalten. Die Freiheit in
der Gestaltung ist notwendig, um die
Schiilerinnen und Schiiler dazu zu be-
wegen, diese Methode auch anzuwen-
den. Das blofle zur Verfligung stellen
eines Vorbereiteten Heftes reicht nicht
aus, um die Schiilerinnen und Schiiler
zur Anwendung anzuregen.

Differenzierungsmaoglichkeiten

Auch im Baustein ,,Die Bediirfnispyra-
mide* bieten sich Moglichkeiten der Dif-
ferenzierung fiir die Schiilerinnen und
Schiiler. Zunichst kann das Thema inhalt-
lich erweitert werden. So sind die Schiile-
rinnen und Schiiler nicht gezwungen, bei
dem einfachen vorgegeben Model zu blei-
ben, sondern koénnen es auf das Modell
von Maslow ausweiten. Die Aufgaben
sind so formuliert, dass die Schiilerinnen
und Schiiler in ihren Ergebnissen sehr viel
Handlungsspielraum haben. Thnen wird
am Ende des Bausteins eine Wahlmdg-
lichkeit geboten, um das Thema noch zu
vertiefen. Natlirlich steht es ihnen ebenso
frei, beide Wahlaufgaben zu bearbeiten.
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Dle Bed t}'w{msp Yra malole

Klasse:

WUberlege oemelnsam mit elmem Partner, was eln Bedirfunls seln
Rinnte. Schretbe delne (deen auf!

Tipp: Solltest du Schwieriglkeiten wit dieser Frage haben, dann informdiere dich
im Internet auf der folgenden nternetselte: nttp://www.duden.oe/

Jeder Menseh hat Beditrfnisse/ Witnsehe. Welche wWitnsche werden tin
dieser Famdilie gefiubert? Uberlege gemeinsam mit elnem Partner,
welche qritnde es daflr geben Rinnte. Stnol diese Witnsche zu

er{&LLew? Wewwja, Warum? Wenmm netn, warum nleht?

Vater:

,,Wir konnten wirklich ein neues
Auto gebrauchen. Dafiir muss
ich aber meine Arbeit behalten.
Dafiir wire aber etwas mehr

Tochter:

,Ilch wiinsche mir ein
neues Fahrrad, dann kann
ich mit meinen Freunden

eine Fahrradtour machen.* Lohn ndtig.

Mutter:

,Der neue Herd ist
wirklich  toll.  Jetzt
brauchen wir nur noch
einen neuen Kiihl-
schrank.  Mit dem
koénnen wir dann auch
besser Energie sparen.

Sohn:

,,Jch wiinsche mir einen neuen
PC. Meiner ist total veraltet.
Die Anderen lachen schon
dariiber. Dazu will ich so ein
tolles Computerspiel haben.




Dle Bed ()u/{w’«,sp Yra malole

)
el /o< wWiinscht sich die Mutter, der Vater, der Solun wnd olie

Tochter?

Warum winscehewn ste steh das?

Konnen die Witnsche erfiillt weroen? Begriunoe!

ot welche Bediufnisse/ Witnsche haben du und deine Familie? Erstelle
auf diesem Blatt eine klelne Collage. Uberlege odiv, wovon die

Evfilluung deiner Bediufnisse abhiingt!
Tipp: Frage auch deine Famdilie nach thren Bedlirfnissen/ witnschen.

Meilne Beditrfnisse
und Winsche




Dle Bed L'u/{mspﬁ vanaloe

Klasse:

' Bestimmt hast du schon gemerkt, dass nicht alle Bediirfnisse gleich wichtig

' sind. Zum Beispiel musst du jeden Tag essen und trinken, aber du musst nicht

i jeden Tag unbedingt cin teures, neues Handy haben. So kannst du deine ;

' Ganz unten in der Pyramide stehen die lebenswichtigen Bediirfnisse, wie zum

' Beispiel Nahrung und Medikamente. Sie bilden, wie bei einem Haus, die ;

. Grundlage. In der Mitte stehen die wichtigen Bediirfnisse (Grundbediirfnisse),

wie zum Beispiel Kleidung. An der Spitze der Pyramide findest du die !

Bediirfnisse, die Luxus sind. Das sind zum Beispiel ein teures Handy oder ein !

teures Fahrrad.

wichtige
Beditrfnisse

/ Lebenswichtige Beditrfnisse

Ovdwne delne Bedlufnisse/ Winsche aus der Collage in die woch Leere
Beditrfnlspyramide ein.




Dle Bed ULV{VLLSP yra wmlole

Klasse:




Dle Bed ()u/{msp Yra malole

Klasse:

withle nun ebine dey beloen Moglichkeiten aus:

Splel ,Unsere Bedirfnisse”

Jeder Mensch hat Bediufnisse. Kinder, Erwachsene, alte, kranke und
behinderte Menschew. Finde heraus, welche Bedirfnisse du und andere
Mewnschen vielleteht habewn.
Du kannst jetzt mit 3 Partnern das Splel ,Unsere Bedlirfuisse beginnen.

Tipp: Lles div zuerst die Regeln des Spiels durch.

oder

»Meln Taschengeld- Buch”:
U dir sellost eln besonderes Beditrfunls erfillen zu Rinnen, Rannst du deln
Taschengeld sparen und es spiiter dafiir verwenden.

A Bllde eine Gruppe wit drel bis vier Schidlern.
B. Schvelbt gemelnsam die zwel Begriffe ,Der Sparer’ und ,Der
Pleitegeler” nuf unterschiedlich farbige Blitter.
. Schretbt nun auf die jeweiligen Blitter, welche Elgenschaften (zB.
Reln Wissew itber setn Gelal) zu diesen Bezelchnungen gehdren.
D. Diskutiert gemelnsam, ob thr eher eln ,Sparer” oder eln ,Pleitegeier”
setd.
Jetzt kRannst du wieder alleln arbeiten. Stelle ein ,Mein Taschengeld- Buch”
her. Du kannst es nach deinen Vorstellungen gestalten. Dle Tabelle kann div
dabel helfen:

Meln Ziel: ...

Filr was? Elinahmen Ausgaben Datum

Schokolade -,99 | 04.10.2015

Taschengeld 0F#.10.2015
Zwischenstana: 4.01,-

Tipp: Viellelicht hast du elnen Wumsch, fitr den ouw deln Taschengelod- Buch basteln
Ramnnst.




Die Beditrfnispyramide- Reflexion

Das habe ich schon pas habe el noch nicht
gelernt: S0 gut verstanden:

\- /

Das hat mir besonders c
gut ooder nicht so gut
gefallen: Dariber moehte Leh noch

wmehr erfahren:




Dle Bed ULV{VL’LSF Yra malole

werbung

Hier findest ou (deen zum

wahlthema ,Bediirfnisse”

4 -
Abroahanm Maslow

wWohnen/ Nahvung/ Kleldung




Materialien ftr das Splel
,Ansere Bedirfnisse”

o Spielregeln ,,Unsere Bediirfnisse*
 Bediirfniskarten
 Personenkarten

« Bediirfnispyramiden/ Miilleimer




pnsere Bedrfnisse

hr wisst nun schbn sehr viel Uber das Thema ,Bediirfnisse”. Dleses Spiel soll
euch dabel helfen oas Thema von einer weiteren Seite zu betrachten. thr solltet
euch bel diesem Splel die folgende Frage stellen: (st die Beditrfnispyramide
wirklich so eln gutes Bild, um unsere Witnsche dort Miweiwzwpacleew? U
diese Frage zu beantworten, misst thr nun gut auﬁsassem

whalt des Spiels:

o Beditrfnispyramiden o Bediurfniskarten o Miillebmer
o Personenkarten




/ und so aeht’s:

Runde 1:

Jeder Spieler evhiilt zundchst elne Bedirfnispyramide. n der ersten
Runde geht es um eure elgenen Beditrfnisse. Nachelnander deckt thr
die Beditrfniskarten auf. Sobald eine Bediufniskarte aufgedeckt
wurde, entscheldet thr, ob es fitr euch ein ,lebenswichtiges Beoitrfnis®,
»Grundbediirfnis” oder ,Luxusbedirfnls” st. Passt es fitr euch in
eeine der drel Ebenen, damm ,schmeibt” dieses Beditrfnis tn den

Miillelner.

Nun vergleieht eure Bedirfnispyramicden mitelnander. Was stellt thyr
fest? Diskutiert die Evgebnisse und stellt Vermutungen iber die
Umtersehiede und Gemelnsamieiten an.

Beantwortet am Ende folgende Frage: Hat jeder vow euch die gleichen
Ké(mwdbed&w{vuisse? W@vwnja, WArW? Wemm nelin, wWarim nicht?

und so aeht’s:

Runde 2:

Jeder Spieler evhiilt zundchst elne newe Bedirfnispyramide.
Zusitzlich zieht jeder elne Personenkarte. Versetzt euch in die Lage
der Person hineln. Redet bn der Gruppe, welche Besonderheiten/
Elgenschaften bel jeder Person beachtet werdlen mitssen. Nun Rinnt
thr wieder mait der Ziehung der Beditrfniskarten beainnen. Geht
genauso vor, wie in Runde 1. Denkt nun darawn, es geht jetzt nicht

mehr um euwre Beoitrfnisse.

Nun vergleieht wieder eurve Beditrfnispyramiden mitelnander. was
stellt Lhr fest? Diskutiert die Evgebnisse und stellt vermutungen iber
die Unterschiede und Gemelnsamielten an.

Beantwortet am Endle folgende Frage: Hat jeder von den Personen die
oletchen ,lebenswichtigen Beditrfnisse’, ,Gqrundbeditrfnisse oder
yLuxusbeditrfnisse”? Wekuja, WArKm? Wemn neln, warum nieht?




Nun mitsst thr entschelden: (st die Bedirfuispyramide wirklich so ein gutes

B, um unsere Winsche dorvt Miweiwzupaclreew?

)

&/ sSchretbe deine Melnung und die Begriumoung auft.

Einleltung- was ist eine Beditrfnispyramide?:

Hoaupttell- Melne Melnung:

Schluss- Melne Begrimdung (Warum?):




Bediirfniskarten

XBitte ausschneiden!

Bacdewanne

Roclk

Scholkolade
BlLumen

Nachhilfe
Buch
Ecsen
eleltrische Energle

Fahrstuhl

WOASSEeyr

Fahvrao

Urlaubsrelse
Radlo
Schule
Freunole

Computer
newes Hanoy

Gesunohelt

54



X Bitte ausschneiden!

Personenkarten
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Bediirfnispyramiden/ Miilleimer

X Bitte ausschneiden!

auatis

Y=

||||
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X Bitte ausschneiden!

57



Handreichung fir die Lehrkraft:
Baustein , Berufe entdecken”

Worum geht es?

Mit den folgenden Materialien wird das
Thema ,,Berufswunsch und Berufswahl“
behandelt. Die Schiilerinnen und Schiiler
betrachten ihre Stirken und Schwichen
und lassen sich ebenfalls von ihren Mit-
schiilern einschitzen. Im weiteren Verlauf
werden sie ihren Traumberuf vorstellen,
nachdem sie sich im Vorfeld mit ihren Ver-
wandten zu diesem Thema ausgetauscht ha-
ben.

Ziele
Die Schiilerinnen und Schiler...

... sind in der Lage, ihren bis-
herigen Traumberuf zu wéh-
len, zu charakterisieren und
Ziele fiir ihren zukiinftigen
Berufsweg festzulegen.

... setzen sich aktiv mit Beru-
fen auseinander und gestalten
ein eigenes Plakat.

.. miissen auf ihre individu-
ellen Voraussetzungen einge-
hen und ggf. Ursachen finden, warum sie
diesen Beruf mitunter doch nicht ausiiben
konnen.

... betrachten ihren schulischen Werde-
gang ndher und denken iiber die weitere
Schulwahl nach.

Lernmethoden — methodische Be-

trachtung:

Die erste Aufgabe beschiftigt sich mit
Ideen zu den Traum- und Berufswiinschen
der Schiilerinnen und Schiiler. Dabei sollen
sie dariiber nachdenken, welche Vorausset-
zungen von Noten sind, um diesen Beruf
ausiiben zu konnen. Danach fiillen die
Schiilerinnen und Schiiler einen Selbster-
kundungsbogen aus. Im Anschluss schitzt
sie ein Partner ein. Hierbei sollen sie erken-
nen, wo ihre Stirken und Interessen liegen

und fiir welche Berufsgruppen diese niitz-
lich sein konnen. Um den Schiilerinnen und
Schiilern die Welt der Berufe zu erdffnen,
folgt eine Aufgabe, bei der die Berufe in Be-
rufsfelder unterteilt werden miissen.

In diesem Zusammenhang steht die Haus-
aufgabe fiir die Schiilerinnen und Schiiler.
Sie sollen Erwachsene interviewen, um her-
auszufinden, ob diese ihren Traumberuf
verwirklichen konnten oder nicht. Die Pla-
katgestaltung ist der Kernpunkt des ge-
samten Bausteins. Der Traumberuf soll vor-
gestellt werden. Die Schiilerinnen und
Schiiler setzen sich zwangsldufig mit einem
Beruf oder Berufsfeld ndher auseinander.
Auf diese Weise denken sie iiber ihre wei-
tere Schullaufbahn nach. Im gesamten Pro-
zess arbeiten die Schiilerinnen und Schiiler
selbststiindig bzw. mit ihren Mitschiilern
gemeinsam am Thema. Sie
konnen sich untereinander aus-
tauschen und gemeinsame Lo-
sungen finden. Die Lehrkraft
kann auch befragt werden.
Durch verschiedene Arbeits-
materialien (Lehrbiicher, Inter-
net, Interviewpartner) bietet
sich den Schiilerinnen und
Schiilern ein breites Feld an
Moglichkeiten, ihren Traum-
beruf zu prisentieren und zu durchdenken.

Differenzierungsmoglichkeiten

Es bietet sich fiir Schiilerinnen und Schiiler,
die keine Vorstellung iiber ihren Traumbe-
ruf haben, an, einen Selbsterkundungsbo-
gen auszufiillen (diese fiillen alle aus). Da-
bei nehmen sie im Anschluss Bezug auf be-
stimmte Berufsgruppen, wo ihre Stirken
von Vorteil sind und filtern somit be-
stimmte Berufsfelder heraus, die am besten
zu ithnen passen. Schiilerinnen und Schiiler,
die schon eine feste Vorstellung haben,
konnen Schiilern ohne Anhaltspunkte Hilfe-
stellungen geben und sie so auf ihrem Weg
zur Findung begleiten. Fiir dieses Thema ist
es auch moglich, Eltern von ihren Berufen
erzéhlen zu lassen. Dazu 14dt man die Eltern
ein, damit die Schiilerinnen und Schiiler
ihnen Fragen stellen konnen, die sie interes-
sieren.
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Berufe
entoecken




Berufe entdecken

Klasse: Datum:

(€) Diskutlert gemelnsam mit elneme Partner, in welchen Berufen thr
spliter arbelten mpchtet. was misst thr gut kénnen, um diesen Beruf
spliter auszuiiben?

Macht euch Notizen!

Notlzen:

ﬁ Fiille den Selbsterkundungsbogen (Extrablatt) aus wnd erarbeite i
Ansehluss, in welehen Berufen delne Stiirken und tnteressen von
Vortell sind. Lass dich auch vow elnem Partner einschiitzen.

Notlzewn:




Berufe entdecken

Klasse:

Lies den folgenden Text. welche Berufsfelder kennst ddu?

Fertige elne Mind Map ber die Berufstelder an. Finde zu jedlem Be-
rufsfeld ein Belsplel.

Ep_p_: Wenn du dabel unterstittzung brauchst, dann besuche die Internetseite:
www.berufenet.arbeitsagentur.de/berute/theweSearch.oo

Friiher, vor 100 Jahren und mehr, hatte man keine grof3e Wahl, welchen Beruf man spéter
ausiibt. Man {ibernahm und lernte den Beruf der Eltern. Spéter arbeitete man in derselben
Fabrik wie die Eltern oder fiihrte die Backerei weiter.

Heutzutage kann jeder seinen Beruf frei wihlen. Es miissen allerdings die schulischen
Leistungen und Fihigkeiten stimmen. AuBBerdem steht einem heute eine viel groflere Aus-
wahl zur Verfiigung. Damit man da nicht den Uberblick verliert, werden Berufsfelder
gebildet, die sich in den Kerngebieten dhneln. Die Berufe in den einzelnen Feldern unter-
scheiden sich z.B. in der Ausbildungsdauer, ihren Anforderungen und ihren Vorausset-

zungen. Auch ist die Bezahlung ein wichtiger Punkt.

Achtung !l Bitte beachtet die Hausaufgabe zum
nichsten Block auf dem folgenden Arbeitsblatt.




Berufe entdecken

Deine Hausaufgabe

Fidire mehvere klelne nten/iews mit deinen Eltern, Grobeltern oder
Bekannten durch. Lass dir unter anderem sagen, ob ste thren
Travwmberuf withlen konnten oder nicht (Lo wenin netn, warum
nieht).

Tipp: Achte darauf, jewells die glelchen Fragen zu stellen!

Entdeckst du Gemelnsamkeiten wno/oder Untersehiede? Warum Lst
das so?

Fragen, die ich meinen nterviewpartnern stelle:

Gemelnsamkelten Unterschieole




Berufe entdecken

Datum:

warum glbt es Gemelnsamieeiten oder Untersehiede?




Berufe entdecken

ot

Evstelle eln elgenes Plakat (mind. A=) zu delnem Trawnmberudt.

Tipp: Folgende Fragen sollst ou beantworten:
- was Lst dein Trawmberuf/Berufswunsceh?
- wWarum wmiehtest ou diesen Beruf ergreifen?
- welche Voraussetzungen sina fitr diesen Beruf
notwendig?
- Welche Haupttitigkeiten werden ausgefihrt?
- Wo wivdl dieser Beruf ausgeiibot?
- (Verdienstmiglichkeiten)?
- (Aufstiegschancen)?
- eln passendes Bilo zum Beruf oder zum Berufsfeld!




Berufe entoecken

Name:

Selbsterkundungsbogen.:

Interesse/Neigungen Starke

Mein Interesse am... grof3 gering
vorhanden

.. Umgang mit Menschen

.. Umgang mit Tieren

.. Umgang mit Technik

.. Umgang mit Computern

.. Rechnen

.. Lesen

Erwartungen Die Erwartungen sind...
Ich erwarte in meinem Beruf, ... hoch gering nicht
vorhanden

.. viel Geld zu verdienen.
.. Sicherheit zu haben.
.. Immer Neues zu lernen.
.. von anderen anerkannt zu
werden.
... meine Fihigkeiten einzusetzen.

Fihigkeiten Die Fahigkeiten sind...
Ich bin / Ich habe ... gut geht so | nicht gut
.. korperlich leistungsfidhig
... gewissenhaft
.. belastbar
... ideenreich
.. kontaktfahig
.. ausdauernd
.. rdumliches Vorstellungsvermogen
... rechnerisches Denkvermogen
... Hand —und Fingergeschick
.. sprachliche Féhigkeiten




Berufe entdecken- Reflexion

Das habe teh schon
gelernt:

\_ /

4 Y )

Das hat mir besonders
out oder nicht so gut
oefallen:

pas habe teh noch nicht
So gut verstanden:

-

Dariber moehte teh noch
mehr erfahren:




Berufe entdecken

Hier flndest ou deen Zum

wahlthema ,Berufe

A -
Avbeltszelt

Verdienst




Handreichung fur die Lehrkraft:
Baustein ,,Die Werbung*“

Worum geht es?
In diesem Baustein setzen sich die Schiile-
rinnen und Schiiler mit dem Thema Wer-
bung auseinander. Das 6konomische Sys-
tem unserer Gesellschaft ist sehr komplex
und setzt Bewertungs- und Entscheidungs-
fahigkeiten voraus. Um reflektierte Ent-
scheidungen treffen zu konnen, ist auch die
Auseinandersetzung mit der Funktion und
der Begriindung von Werbung sinnvoll.
Die Schiilerinnen und Schiiler werden
schon im Grundschulalter mit Werbung
konfrontiert, die sich ganz bewusst auf die
Alltagswelt der
Kinder konzentriert
und deren Bediirf-

nisse hervorruft
bzw. beeinflusst.
Die  Schiilerinnen LT

und Schiiler sollen

advel‘tISIn fﬂl'l achten, dass
- |]| "]ﬂﬂmﬂ Grundsitze der

"EWSHHIIEI!; =lt’|" Jision® I]I]II]IT]E[[:IH ¥ 1 'J““

lerinnen und Schiiler stellen zusammen,
wo ihnen Werbung im Alltag begegnet. Im
Anschluss besuchen die Kinder eine vor-
gegebene Internetseite, um selbststindig
Grundlagen der Werbung herauszufinden.
Die Griinde fiir Werbung sowie die Funk-
tionsweisen werden erarbeitet.
Als Hausaufgabe sollen die Schiilerinnen
und Schiiler herausfinden, welche Werbe-
botschaften ihnen aus dem Fernsehen, Ra-
dio etc. bekannt sind. Aufbauend auf die
wahrgenommenen Werbeformate entwi-
ckeln die Schiilerinnen und Schiiler in der
letzten Aufgabe eine eigene Werbung. Es
steht den Schiilerinnen und Schiilern frei,
welches Medium sie benutzen und auf
welche Art und
Weise sie die Wer-
bung aufbauen. Es
ist jedoch darauf zu

Werbung  beachtet

o [public

werden und eine
durch das Erkennen | i g E-" altersgerechte Ana-
der Elemente von - = i maugrg;iti:ﬁg Ia - lyse fler Zielgruppe
. T .
g§rllzufr3g . Lhrrfn - 7 i _ erfolgt. ~ Die  Er-
1ck fur emne kriti- - kenntnisse aus den
Zce:?;l ngAuse:gigfgr; vorangegangenen
‘ Aufgaben  werden
und eine Grundlage © Can Stock Photo angewendet.

fiir den Umgang mit
Werbebotschaften legen.

Ziele

Die Schiilerinnen und Schiiler...

- ...sind in der Lage, Werbung unter
Einhaltung bestimmter Regeln zu ent-
werfen.

- ...setzen sich aktiv und kritisch mit
Werbung auseinander.

- ...werden fiir Werbestrategien sensibili-
siert und konnen selbststindig Tricks
der Unternehmen bei Werbung erken-
nen und bewerten.

Lernmethoden — methodische Be-

trachtung:
Die erste Aufgabe beschéftigt sich mit ver-
schiedenen Arten von Werbung. Die Schii-

Differenzierungsmoglichkeiten

Die Erfahrungen der Schiilerinnen und
Schiiler mit Werbung sind unterschiedlich.
Je nach Kreativitdit oder Wunsch kdnnen
reale Produkte oder Phantasieprodukte fiir
das Entwickeln ihrer Werbung genutzt
werden. Auch bietet der Umfang eine gute
Differenzierungsmdglichkeit. Werbung
kann auf ein Werbeformat oder aber auch
als Kampagne betrachtet werden. Fiir eine
Analyse der Zielgruppe sind sowohl Um-
fragen denkbar als auch nur eine kleine
Diskussion im Team. Da das selbststdndige
Erarbeiten von Werbung eine offene, krea-
tive Aufgabenstellung ist, erfolgt eine in-
dividuelle Bearbeitung immer automatisch.
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Dle Werbung

Name: Klasse: Datum: Seite:

1. Diskutlere gemelnsam vuit ebnemn Partner, wo div tberall Werbung
begegnet. Mache dir Notizen.

Notlzew:

/ey Wie funktioniert Werbung?
Ganz einfach, nach dem AIDA-Prinzip:
o A =Attention — du horst zu oder schaust dir das Plakat an
o [ =Interest — Produkt spricht dich an — ist cool

o D = desire of possession — du mochtest das Produkt kaufen
o A =action — du gehst zum Laden und kaufst oder bestellst es

2. Warum wacht ein Unternehmen Werbung. Schawve dich dazu auf
der nternetselte www.ediasmart.de um.

Notlzen:

70



Dle Werbung

Name: Klasse: Datum: Seite:

Werbebotschaften konnen verstarkt werden durch:

- eingédngige Musik -
- Sportler -

Achtung !l Bitte beachtet die Hausaufgabe zum
nichsten Block auf dem folgenoen Arbeitsblatt.
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Dle Werbung

Name: Klasse: Datum: Seite:

Delne Hausaufoabe

A welche werbespritehe lkennst du und welche Gemelnsamieeiten oder
Unterschiede besitzen sie?

Werbespritche:
o Kaufland: ,Einmal hin alles dvin”

qemelnsamkeiten Unterschieole
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Dle Werbung

Name: Klasse: Datum: Seite:

3. Erstelle mit elnem Partner oder tn einer kRlelnen Gruppe (2-4 Perso-
nen) elne eloene Werbung. Beachte dabel das AIDA-Prnzip!

Tipp: Uberlegt euch:

- Welches Produlet wollt thr bewerben?

- Warum dieses?

- Wewn soll diese werbung ansprechen (Zielgruppe)?

- Wie geht thr vor?

- Welches Medivm wollt thy fitr die Werbung nwutzen (Zeltung, Fernsehen,
RrRadio ete.)?

e nachdem wie thr ewer Produlket (Fantasieprodulet ebenfalls mbg-
Lich) bewerben wollt, Ronnt thr eine Videokawera, ein Plakat wund Co.

nutzen.

Notlzew:

73



Dle Werbung

Name Klasse: Datum Seite
Das habe ich schon pas habe ieh noch nicht
gelernt: SO gut verstanden:

Das hat mir besonders .
gut oder nicht so gut A

gefallen: Daritber moehte teh noch

mehr erfahren:
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Dle Werbung

Name: Klasse: Datum: Seite:

Werbestrategien Kiaufer

Hier findest du tdeen zum
wahlthema ,Werbung*

verkiufer

Nachfrage

Angebot
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Handreichung fir die Lehrkraft:
Baustein , Unser Geld“

Worum geht es?
Der Begriff ,,Geld“ wird im allgemeinen
Sprachgebrauch sehr unterschiedlich ge-
nutzt. Nicht nur Bargeld, sondern insbe-
sondere auch der bargeldlose Zahlungsver-
kehr pragen das Wirtschaftssystem. In die-
sem Baustein erfahren die Schiilerinnen
und Schiiler, ,,Geld“ als Zahlungsmittel
und WertmalBstab {liber das Bargeld hinaus
zu begreifen. Das Verstindnis iiber die
Funktionsweisen des bargeldlosen Zah-
lungsverkehrs und des Girokontos werden
als Voraussetzung fiir einen bewussten und
verantwortungsvollen Umgang mit dem
eigenen, zur Verfligung stehenden Geld
erarbeitet. In der Alltagswelt der Schiile-
rinnen und Schiiler der 6.
Jahrgangsstufe beschrinkt
sich Geld im Wesentlichen
auf das ihnen zugingliche
Bargeld. Sie kaufen etwas
mit ihrem Taschengeld
oder sparen es. Einige der
Schiilerinnen und Schiiler
haben vielleicht bereits ein
eigenes Girokonto.

Ziele

Die Schiilerinnen und Schiiler...

- ...kennen die Sicherheitsmerkmale von
Banknoten und Miinzen.

- ... kennen Unterschiede zwischen Bar-
zahlung und bargeldlosem Zahlungs-
verkehr.

- ...sind in der Lage, Vor- und Nachteile
der unterschiedlichen Zahlungsmog-
lichkeiten zu erkennen und zu bewerten.

- ...kennen den Aufbau eines Kontoaus-
zugs und konnen Informationen daraus
entnehmen.

- ...konnen Funktionen von Geld be-
schreiben und begriinden.

Lernmethoden — methodische Be-

trachtung:

Das Arbeitsblatt ,,Unser Geld- Original
oder Filschung®* regt die Schiilerinnen
und Schiiler zunidchst zum eigenstdndigen
Erforschen der Sicherheitsmerkmale an.
Es sollen zur Bearbeitung echte 5-Euro-
Scheine und 2-Euro-Miinzen zur Verfii-
gung gestellt werden. Auf diese Weise
lassen sich die Banknoten und Miinzen
erfiilhlen und die Effekte der Sicherheits-
merkmale erkennen. Auf viele Merkmale
werden die Schiilerinnen und Schiiler ohne
Hilfe kommen. Eine umfassende Ubersicht
gibt im Anschluss die Broschiire der Deut-
schen Bundesbank ,,.Die Euro-Banknoten®
oder die Internet-Seite www.kindernetz.de.
Die Hausaufgabe fiihrt mit einer Umfrage
bei den Eltern oder Bekannten in die Viel-
zahl von Zahlungsmog-
lichkeiten ein. Die Schiile-
rinnen und Schiiler wissen
bereits, dass auch andere
Zahlungsmoglichkeiten
bestehen. Sie strukturieren
und erweitern ihr bestehen-
des Wissen durch das An-
fertigen einer Tabelle iiber
Zahlungsmoglichkeiten,
ihre Verwendung und Ein-
satzhdufigkeit.

Im folgenden Block besteht
die Wahl zwischen einer freien Auseinan-
dersetzung mit einem Kontoauszug als
Beleg tiber die Varianten des Zahlungsver-
kehrs und der selbststindigen Erarbeitung
der Funktionen von Geld. Eine kritische
Auseinandersetzung mit den Vor- und
Nachteilen des bargeldlosen Zahlungsver-
kehrs ist gewlinscht. Der Kontoauszug
ermdglicht in einer offenen, interdiszipli-
ndren Fragestellung das Schreiben einer
Geschichte, eine mathematisch orientierte
Auseinandersetzung oder aber auch z.B.
eine tabellarische Aufbereitung. Die Erar-
beitung der Funktionen von Geld ermdog-
licht dagegen entdeckendes Lernen im Ge-
sprach mit einem Partner.
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Differenzierungsmaoglichkeiten

Im Rahmen der Bearbeitung der Sicher-
heitsmerkmale von Banknoten und Miin-
zen stellt das Arbeitsblatt einen ersten Ein-
stieg dar, der grundlegend fiir einen siche-
ren Umgang mit Geld ist. Dariiber hinaus
ist die Auseinandersetzung mit Sicher-
heitsmerkmalen der gréBeren Banknoten
oder Gestaltungsfragen mdglich. Informa-
tionen zu diesen Themen finden sich in
dem Material der Bundesbank. Aullerdem
konnen Versuche gemacht werden, mit
einem einfachen Kopierer Banknoten zu
kopieren.

Im zweiten Teil erfolgt eine Differenzie-
rung im Rahmen der Wahlmdglichkeiten.
Offene Fragestellungen ermdglichen so-
wohl eine qualitative als auch eine quanti-
tative Differenzierung.
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Unser Geld- Oviginal oder Filschung

Klasse:

£ Mit guter Technik kann eine Farbkopie von Banknoten gemacht werden. Damit
- solche Filschungen nicht in den Umlauf kommen, haben alle Scheine und Miin-
zen Sicherheitsmerkmale.

Finde und benenne die Merkmale des 5-Buro-Scheins und der 2-
EBuro Mitnze, die das Filschen schwer wacht! Lass div fir diese

Aufgabe einen 5-Buro-Scheln und elne 2-Euro-Minze gebewn.

Markiere deine ldeen Ln der Abbildung!




Unser Geld- Oviginal oder Filschung

Klasse:

Bel den aroben Euro-Schelnen

stnd noch weltere Steherhelts-

merkmmale zu finden.




Unser Geld- Oviginal oder Filschung

Klasse:

i Flyer der Bundesbank (betme  Lehver holen!)  oder unter
www.kindernetz.de (auf der Seite Suchbegriff: ,Sicherheitsimerk-

male” oben rechts elngeben) kannst du tberpritfen, ob du alle Si-

cherheltsmerkmmale gefunden hast. wie funktionieren sie?

Notlzew:




Unser Geld- Oviginal oder Filschung

Klasse:

ﬁ welche Elgenschaften von Schelnen und Minzen machen es Seh-
behinderten miglich, das Geld zu unterscheiden?

Tipp: nformationen findest du auch auf www.kindernetz.oe

Losung:

Acthtung!!!l Bitte beachtet die Hausaufoabe zum
nichsten Block auf dem folgenden Arbeitsblatt.




Unser Geld- Hausaufgabe

Deine Hausaufgabe

/.y Miinzen und Scheine sind nicht das einzige Zahlungsmittel, mit dem ,,bezahlt*
werden kann. Du selbst bezahlst wahrscheinlich nur mit Bargeld, deine Eltern
nutzen aber auch andere Mdoglichkeiten.

— A , J

’:C ‘}- Frage deine Eltern  und  andere  Ervwachsene, wit  welchen
Zohlungsmitteln sie bezahlen. Notiere die Arvten der Zahlungs-
mlttel:

Alle genannten Zahlungsmittel:

Notiere auch, mit welchen Zahlungsmlitteln welehe Dlnge bezahle
werden Rinnen. Welches Zahlungsmittel wivo am hiiufigsten
penutzt? Nutze dafiu die folgende Tabelle.




Unser Geld- Hausaufonbe

Person 1:

Zoahlungsmittel

wotiir?

Hiuflgkelt

Person 2:

Zahlungsmittel

wotiir?

Hiuwflgkelt

Person 3:

Zahlungsmittel

wofiir?

Hiuflgkelt

Person 4

Zahlungsmittel

wofiir?

Hiuflglkelt




Unser Geld — wahlaufonbe 1

Wahlaufgabe 1

Evarbeite anhand der folgenden Abbildungen, welehe Elgenschatten
und Funktionen Geld haben kann. Diskutiere dozu mit elnem
Partwner.

Tauschen

,Ich mochte gerne den griinen Pullover haben. Ich gebe dir dafiir 3 Bii-
cher.*

,,Jch mochte keine Biicher, ich brauche einen neuen Ful3ball!*

,,Den habe ich aber nicht.*




Unser Geld — wahlaufonbe 1

f(\ Lena und Paul haben belde Bedirfnisse. Lena mbchte den griunen
Pullover, Paul aber etnen neuwen Ball. Ste versuchen zu verhandeln.

Beschrelbe das Probleme der belden wund diskutiere malt ebnene Partiner,

wie Geld oen betden helfen witrole.

Glbt es elne andere Lisung fitr thr Problem?

Notlzewn:




Unser Geld — wahlaufonbe 1

Herr Miller

/e

Stell dir vor, Herr Midller wivd fir seine Arbelt nicht mit Gelo, son-
dern valt Naturalien (Essen, Wohnung, Kleldung) bezahlt.

Evielive den vorteil von Geld. Arbelte mit elnent Partner!

Notlzew:




Gelo - wahlaufgabe 2

Klasse:

Wabhlaufgabe 2

Ich wei} nicht mehr genau, Ich habe 30 € mitgenommen.
wie viel ich ausgegeben habe. Ubrig sind noch 2 €. Ich kann
Ich habe dreimal mit EC- mir jetzt keine CD mehr
Karte bezahlt. Aber, wie viel kaufen.

war das?

was sind die vorteille uno Nachtetle der betden Zahlungsarten?
Diskutiert i Team!

Vortelle Nachtelle




Gelo - wahlaufgabe 2

Klasse:

Um Karten als Zahlungsmittel benutzen zu koénnen, bendtigt man ein Konto.
Auf diesem Konto werden alle deine Zahlungen zusammengefasst. So kannst
du immer wissen, wie viel Geld du ausgegeben oder eingenommen hast. Auch
wenn mit Karten bezahlt oder Geld von der Bank bar abgehoben wird, kann man

das auf einem Kontoauszug erkennen.

ﬁ Eln Kontoauszug kanwn vieles evzilhlen. Schretloe kleine Geschichten
ioer Familie Mustermann und thre Ausgaben. Stelle dir elgene

Fragen oder suche elnfach viele Informationen. Alles, was du

brauchst, findest odu auf dem folgenden Kontoauszug,.




Gelo - wahlaufgabe 2

Klasse:

Sparkasse

Herrn und Frau lhr Ansprechpartner:
Heinz Mustermann und

Klara Mustermann

Musterstrale 120

12345 Musterhausen

1. August 2013

Kontoauszug 9/2013 Seite 1 von 4
Konto-Nr. 11, DE0 405 9310 0000

Datum Wert Erlauterung Betrag EUR

Kontostand am 12.07 2013, Auszug & 14,03-
15072013 | 15072013 |SDirekt-Auftrag 10,50-
Susi Mustermann Taschengeld fir das
Ferienlager DATLM 1507 2013, 12.34 LHR
1.TAN 901758 BLZ 94050310 Kto: 13026
15072013 | 15072013 |Kartenzahlung

Design Mobel AG EC 20108063 070819183145 1k4
BLZ 94050310 Kto. 1009753

16072013 | 16072013 |Zahlungseingang

Heinz Mustermann Klara Mustermann

VM SPARKONTO AUF GIRD WMBUCHLHG

BLZ 94059310 Kto: 30014250

17072013 | 17072013 |Lohn, Gehalt, Rente

Renten Service 088180104451 10188 RV-RENTE 072013
PANROBE1S010448L 10183 BIC / 1BAN: TESTDETT310

DE17 9405 9310 0001 0034 26

18072013 |Lastschnft

Darl.-Leistung 507036718 For 01.07_2013 - 30.07_.2013

Zinssatz 1,500% Saldo 5.840,63-

Zinsen 3,07 Tilgung 16,30

Da-N Heinz Mustermann und ~ Klara Mustermann

19072013 | 19072013 |Kartenzahlung 32,81-
Leber=mittel Lecker EC 20108063 070819153145 1K4
BLZ:94059310 Kto: 103425

23072013 | 23072013 |fremder Geldautomat 175,00-
GA MROOOL1475 BLZ49050421  23.07/14.26Uhr Musterstadt
BR 175,00

25072013 |Lastschnft 42,79-
Telefon GrbH
Juli 2013
25072013 (25072013 |Lohn, Gehalt, Rente 2.796,01+
Druckerei Farbig Musterstadt

LOHW/GEHALT 10005043/205308 BLZ 94059310 Kto: 15009348
25072013 |Kartenzahlung 87,90-
FRED | TEARTENABRECHNLNG 06.13 7542836540780542

Sparkasse WOrstana: Telefon 0251 288-0 SWIFT-Adresse (BICk
Telefax 0251 2B8-3540 BLZ:
~ www. sparkassa.de
Anstalt des dffenthichen Rechts

Whabeimeac Mlich geschits

Sparkassen Finanzgruppe

https://www.sparkasse-darmstadt.de/pixel/Kontpaunszug




Gelo - wahlaufgabe 2

Klasse:

Delne Geschichten:




Unser Gelo- Reflexton

Das habe teh schon
gelernt:

\C _/

C ce )

Das hat mir besonders
gut oder nicht so gut
oefallen:

pas habe teh noeh nicht
so gut verstanden:

/

Dariber mochte Leh noch
wmehr erfahren:




Unser Gelad

Wie Lst das Geld entstanden?

Hier flnolest du ldeen zum

wahlthema ,Geld”

Wihrumng

Dle Eurvo- Zowne




Handreichung fur die Lehrkraft:
Baustein , Der Lebensmittelmarkt

Worum geht es?

Die Schiilerinnen und Schiiler als Verbrau-
cher wissen bereits, dass Getrdnke und
Lebensmittel des tdglichen Bedarfs regel-
miBig in einem Lebensmittelgeschift ge-
kauft werden miissen, um eine ausreichen-
de Erndhrung sicherzustellen. Das dafiir
notwendige Geld steht nur in begrenztem
Malle zur Verfiigung.

Grobaziel ist es, die Schiilerinnen und Schii-
ler zu befdhigen, Lebensmitteleinzelhan-
delsgeschifte wie Supermarkt und Dis-
counter anhand von bekannten Liden von-
einander zu unterscheiden. Dabei lernen
sie, wie diese Institutionen aufgebaut sind
und worauf bei einem Einkauf zu achten
ist. Sie erkennen eingesetzte Verkaufsstra-
tegien, um Produkte schneller an den Kun-
den zu bringen und entwickeln Methoden,
um sich davor zu schiitzen

Unterscheidung von Lebensmittelein-
zelhandelsgeschiften nach Betriebsfli-
che:

- Shop Zonen/ Automatenverkauf z.B.
Ladenbereiche in Tankstellen
(<50 m?)

- Bedienungsgeschifte z.B. Tante-
Emma-Laden oder Kiosk
(50 m? - 200 m?)

- Discounter z.B. Aldi
(200 m? — 800 m?)

- Supermarkt (Vollsortimentler) z.B.
Kaiser’s (ab 400 m? - 1500 m?)

- Verbrauchermarkt z.B. Kaufpark
(ab 1500 m? - < 5000 m?)

- Selbstbedienung Verbrauchermarkt
z.B. Kaufland ( > 5000 m?)

Ziele

Die Schiilerinnen und Schiiler...
...sind in der Lage, den Unterschied
zwischen einem ,,Supermarkt* und einem
,,Discounter” anhand verschiedener be-
kannter Mirkte zu erkennen.
...konnen anhand einer Skizze den
groben Aufbau eines ,,Lebensmittelmark-
tes darstellen.
...sind in der Lage, verschiedene Ver-
kaufsstrategien zu benennen.

. erkennen Methoden zum Schutz vor

Verkaufsstrategien.
...konnen verschiedene Lebensmittel-
gruppen der Verkaufsstrategie entspre-
chend an der richtigen Stelle einzeichnen.

Lernmethoden — methodische Be-

trachtung:

Das Thema ,Der Lebensmittelmarkt®
bringt mit sich, dass die Schiilerinnen und
Schiiler mindestens ein Lebensmittelein-
zelhandelsgeschift besuchen miissen. Das
ist als Hausaufgabe zu realisieren, da ein
Besuch innerhalb der Unterrichtszeit zeit-
lich nicht realisierbar ist.

Im ersten Auftrag sollen die Schiilerinnen
und Schiiler in einer Partnerarbeit mog-
lichst viele bekannte Markte auflisten. Da
Kinder heutzutage in dem Alter schon viel
allein unterwegs sind, gar selber einkaufen
gehen, ist dies ein motivierender Einstieg,
bei dem sie den ersten Unterschied von
Supermarkt und Discounter selber erken-
nen.

Im néchsten Arbeitsauftrag werden die
Schiilerinnen und Schiiler kreativ, wobei
sie mithilfe kleiner ausgeschnittener Kart-
chen ihren eigenen Supermarkt oder Dis-
counter ,,bauen“. Dabei gehen sie in Ge-
danken den Aufbau eines ihnen bekannten
Marktes durch und platzieren die Kartchen
in einer bestimmten Reihenfolge. Dieser
Auftrag wird den Schiilerinnen und Schii-
lern zum Einen viel Freude bereiten und
zum Anderen wird er ihnen sehr viel Kon-
zentration abverlangen. Die néchste Auf-
gabe ist als Hausaufgabe konzipiert und
fiihrt die Schiilerinnen und Schiiler in ei-
nen Discounter oder Supermarkt ihrer
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Wahl, wobei sie sich den Aufbau des
Marktes, Regale, Génge und Theken skiz-
zieren miissen. AnschlieBend sollen vorher
ausgewdhlte Lebensmittel in ihrer Skizze
vermerkt werden. Hier sollte den Schiile-
rinnen und Schiilern zum ersten Mal be-
wusst werden, dass die Lebensmittelgrup-
pen einen vorgesehenen Platz im Markt
haben, der von Supermarkt zu Discounter
unterschiedlich ist. Auflerdem werden sie
ihre Skizze mit der vorherigen Aufgabe
vergleichen, da es sich womdglich um den-
selben Markt handelt.

Im folgenden Arbeitsauftrag werden die
Schiilerinnen und Schiiler mit dem Thema
der Verkaufsstrategien in Form eines Dia-
loges konfrontiert. Sie sollen anschlieBend
iberlegen, warum drei bestimmte Produkte
zusitzlich und ungewollt gekauft worden
sind. Hier konnen sie feststellen, dass
ihnen vielleicht schon selber einmal etwas
Ahnliches beim Einkaufen passiert ist und
iberlegen, welche Griinde es dafiir geben
konnte.

Im Anschluss sollen die besagten Ver-
kaufstricks benannt und ihre Wirkung er-
klart werden. Dabei iiberlegen sich die
Schiilerinnen und Schiiler in Partnerarbeit
weitere mogliche Tricks der Verkéufer, die
sie in einer Liste festhalten. Hilfe wird
ihnen auBerdem in Form von zwei Abbil-
dungen gegeben. Sie wissen nun, dass die
Verkaufer verschiedene Tricks anwenden,
damit Kunden mehr kaufen, als vorgese-
hen.

GleichermaBlen sollen die Schiilerinnen
und Schiiler in der néchsten Aufgabe
iiberlegen, ob es dhnliche Verkaufsstrate-
gien in ihrem besuchten Markt gibt und in
thre jeweilige Skizze eintragen. Im an-
schlieBenden Vergleich mit mehreren Part-
nern erkennen die Schiilerinnen und Schii-
ler die benannten Verkaufstricks in ihrem
eigenen Markt wieder, wodurch der Stoff
gefestigt wird.

Differenzierungsmoglichkeiten

Die Aufgaben in diesem Baustein sind sehr
konkret formuliert. Jedoch haben die
Schiilerinnen und Schiiler bei der Umset-
zung einen groBen Handlungsspielraum.

Die Entwicklung ihrer Skizzen héngt von
ihrer Fahigkeit ab, sich an Details zu erin-
nern und alles genau zu erkunden.
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Der Lebensmittel-




Der Lebensmittelmariet

Es gibt verschiedene LebensmittebmiirRte. Dlese nemnen sich
entweder ,Discounter” oder ,Supermarkt”. me Discounter flnolet
man nwur wenlge Mitarbelter. Anstelle von Regalen sind die
Produkte auf Paletten gestapelt.

welche Lebensmittelmiirkie Rennst du? Schreibe deine tdeen auf
und versuch ste in die Tabelle ebnzuordnen.

Tipp: Wenm thr zusamumen arbettet, findet thr mehvere Lebensmittelmiiviete.

Dlscounteyr Supermarkt nicht steher

Baue nun delnen elgenen Lebensmittelmarkt. Dafitr sollst du die
folgenden umrisse (Obst, Wurst, Khse usw.) ausschnelden wunol
auf odem extra Blatt (,Meln ...°) aufkleben. Gehe L delnen
Gedanken durch den Lebensmittelimarkt und klebe die Ltmrisse in
der vichtigen Anordnung auf.




Der Lebensmittelmariet

I Elngang/ Ausgang I—

Achtung!!l Bitte beachtet die Hausaufgabe zum
nichsten Block auf dem folgenden Arbeitsblatt.




Der Lebensmittelmariet

Q
J< BLtte ausschnelden!

Brot

G:':‘" Wurst

G’:—i" Wurst

w  Frischmikzh

¥

il
4‘_};; Mudeln
(o Meh

=

wenin noch etwas fehlt, kannst odu detne eigenen Umrisse gestalten. das

Ranw dir dabel helfen:




Der Lebensmittelmariet

Delne Hausa ufgabe

Besuche elnen Supermarkt oder elnen Discounter und skizziere die
Anordnung der Regale.

Suche nach folgenden Lebensmitteln und trage sie Ln deiner
Skizze an der passenden Stelle ein.

Lebensmittel: Obst/ Gemiise, Eler, Mileh, Brot, Mehl, Getriinke,
Frischfleisch, Tlefkithlwaren, Zeitungen, Sihigkeiten, Eis zum
Gleiehessen,  Tollettewpapler,  besondere  Awngebote  (z.B.
welhnachtssachen), vorgeschnittenes Obst,




Der Lebensmittelmariet




Der Lebensmittelmariet

Auswertung der Hausaufgabe:

Vergleiche deine Skizze wit der elnes Partners. wWas fiillt ewch auf?
wWie sind die Giinge, Regale uno Theken angeoronet?

Kownntet thr alle Lebensmittel tn belden Miriten finden? wWenn
wicht, habt thr elne (dee, warum das so sein Rinnte?

Schvetbe deine Vermutungen aunt.




Der Lebensmittelmariet

Lies den folgenden Dlalog! Markiere i Text, warum Tina
zusiitzliches Obst, etwns Evdnussbutter wund Batterien gekenuft hat.

Vor dem Supermarkt

Tina: Du, Jens, ich muss mal eben in den Supermarkt. Ich brauche noch Milch,
Kise und Apfel.

Jens: Dauert das lange?

Tina: Nein, nur ein paar Minuten.

Jens: Ok, dann warte ich hier auf dich.

Tina: Ok, bis gleich.

Eine halbe Stunde spéiter

Jens: Wo warst du denn solange? Ich dachte, das dauert nur fiinf Minuten?
Tina: Ich bin auch ganz schnell rein in den Supermarkt, aber in der Obstabteilung
sah alles so lecker aus. Da habe ich Appetit auf einen Obstsalat bekommen und
eine Ananas, Trauben und ein paar Apfelsinen gekauft.

Jens: Das kann ja nicht so lange dauern.

Tina: Die Késetheke war dann ganz hinten im Geschéft und ich musste durch den
halben Laden laufen.

Jens: Aha. Und dabei hast du viele leckere Produkte gesehen, stimmt’s?

Tina: Ja. Im Supermarkt war eine Amerika-Aktion: da waren Regale aufgebaut,
in denen nur amerikanische Produkte lagen wie Eis und Popcorn. Ich mag doch
so gerne Erdnussbutter, die habe ich dann erst gesucht.

Jens: Ach so, aber dann ist dir hoffentlich eingefallen, dass ich hier drauflen auf
dich warte, oder?

Tina: Ja, und ich wire auch viel schneller hier gewesen, wenn ich nicht bei den
StiBigkeiten, die an der Kasse lagen, auf Batterien gestoflen wére, die man immer
gebrauchen kann.

Jens: Das hort sich so an, als hittest du mehr gekauft, als Milch, Apfel und Kise.
Tina: Stimmt, das ist jedes Mal so. Ich kaufe viel mehr, als ich eigentlich brauche.




Der Lebensmittelmariet

6 Ein Einkdufer kann durch verschiedene Tricks im Lebensmittelmark dazu
gebracht werden, mehr einzukaufen. Das nennt man Verkaufsstrategien.

y Samwmle  gemelnsam it elmem  Pavtner  mdglichst  viele
verkRaufsstrategien. Be *{»«% 2e thre Wirkung auf den Kunden.

verkaufsstrategie 1 (Obstsalat):

verkaufsstrategie 2 (Evonussbutter/ Batterie):

verkaufsstrategie =:

verkaufsstrategie 4




Der Lebensmittelmariet

Konmtest duw bn deme von div besuchten Lebensmittelmarkt solche
Verkaufsstrateglen entdecken? Markiere sie farbig n delner Skizze.

Vergleiche mit elnem oder mehreren Partnern detne Skizze. Findet Lhr
alle verkaufsstrategien Ln euren Skizzen wieder? \welche oibt es b
Discounter wund welche b Supermarkt?

Platz fir eure Notizen




Der Lebensmittebmarkt- Reflexton

Das habe teh schon
gelernt:

\_ /
/ D \

Das hat mir besonders
out oder nicht so gut
oefallen:

(@

pas habe teh noch nicht
So gut verstanden:

4 )

A\

Dariber moehte teh noch
mehr erfahren:




Der Lebensmittelmariet

Hier flnolest du ldeen zum

wahlthemwa
,Lebensmittelmariet”

4

Produlktvergleich

Produlkttest (z.B. Schokoladentest)




Mein Wahlbausteln zume Thema:

In den Baustelnen hast du dich mit vielen versehiedenen Themen beschitftigt.
Elnige haben dir sicher mehr 5}:01% gemacht als andere. Du kannst dir jetzt
ebn Thema aussuchen, an deme du noch weehr entodecken willst. Hier sind

Belspiele, was du mit dem Thema alles tun kannst. Krelse delne Favoriten eln!

Setze dir drel elgene Ziele:
Belsplel: leh suche mir nformationen iboer Umweltprodulete und beschrelbe die Vor- wnd

Nachtetle
1.

Du wirst deine Ergebnisse am Schluss den anderen vorstellen. Dazu hast du

folgenoe Mbglichkelten:

- viel Spa‘E und Erfolg! s




Meiln Wirtschaftsnetzwerk

Klasse:

Das ist mein Wirtschaftsnetzwerk - was verbindet

die elnzelnen Themen mit detnenme Wunseh? Versuche

mdglichst viele verblndungen herzustellen.

Tipp: Benutze Pfeile, Linten wnd/oder Farben wm die
verbindungen darzustellen.
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