Jell it smart

Wir optimieren lhren Online-Handel

Die Sell It Smart GmbH vereint eine E-Commerce-Beratung und eine Webdesign Agentur unter einem
Dach. Wir bieten unseren Kunden Design- und Beratungsleistungen, um Online-Vertriebskanéle,
insbesondere eBay, erfolgreich zu erschlieBen und zu optimieren. Im Bereich eBay Design und
Prozessoptimierung sind wir ein marktfihrender Anbieter.

Das groéBte Wachstum erleben wir derzeit bei der Realisierung von Onlineshops. In diesem Bereich sind wir
als Business Partner von Shopware und Afterbuy sowie als Anbieter von professionellen xt:Commerce
Shoplésungen am Markt bekannt.

Zur Verstéarkung unseres Teams in Berlin (Prenzlauer Berg) suchen wir Sie als:

Projektmanager E-Commerce (m/w)

Sie gestalten gemeinsam mit unserem motivierten Team die Projekte unserer Agentur. Als Projektmanager
ist Ihr Aufgabenfeld vielseitig, spannend und anspruchsvoll. Sie tragen die Verantwortung fur Ihre Projekte
und gestalten diese innerhalb eines gegebenen Budgets im Team gemeinsam mit Designern und
Entwicklern. Sie begeistern sich fir die Idee, kiinftig auBergewdhnliche E-Commerce-Projekten im Team
mitzugestalten.

lhre Aufgaben:

Sie sind die Schnittstelle zwischen unseren Kunden, Designern und Entwicklern.
Sie konzipieren Onlineshops und eBay Shops und kléaren intern die technische Machbarkeit Ihrer
Ideen.

¢ Sie richten selbststéndig Onlinesysteme wie Onlineshops oder die Multi-Channel-Lésung Afterbuy
ein und schulen lhre Kunden in deren Nutzung

e Sie beraten Ihre Kunden auch nach Projektabschluss zu Fragen rund um das Shop-Marketing und
zu technischen Optimierungspotentialen.

Nattirlich erwarten wir nicht, dass Sie am ersten Tag gleich alles kbnnen. Unser Ziel ist es, Sie Schritt fiir
Schritt zum E-Commerce-Experten auszubilden. Dank Ihrer Neugier flihren wir Sie so schnell an eigene
groBe und innovative Kunden-Projekte heran.

Dazu sollten Sie Folgendes mitbringen:

¢ Eine abgeschlossenes Studium bzw. einen Bachelor-Abschluss im Bereich Marketing oder E-
Commerce oder ahnlichen Studiengéngen bzw. Berufserfahrung in relevanten Bereichen.

e Begeisterung und Neugier flr neue Technologien im E-Commerce und Internet.

e Eine schnelle Auffassungsgabe und die Fahigkeit zu analytischem Denken.

e Sie packen gern an und kdnnen sich Dank Ihrer guten Problemlésungsfahigkeit auch selbststandig
durch neuartige Herausforderungen "beiB3en".

e Souverdnes Auftreten und exzellente Kommunikations- und Prasentationsféhigkeiten sowie
professionelles Konflikimanagement.

e Erste Erfahrungen im E-Commerce-Umfeld sind von Vorteil.

Das bieten wir lhnen:

Die Ubernahme von interessanten und abwechslungsreichen Projekten.
Eine Position in einem wachsenden E-Commerce-Unternehmen mit Entwicklungsméglichkeiten.
e Ein herausforderndes und dynamisches Arbeitsumfeld mit groBem Handlungsspielraum und
flachen Hierarchien.
e Fachliches und persoénliches Coaching und Férderung lhrer Féhigkeiten mit individuellen
Schulungen.
¢ Die Mdglichkeit, in einem ambitionierten und jungen Team die erfolgreiche Entwicklung unseres
Unternehmens aktiv mitzugestalten

Interessiert?

Dann freuen wir uns auf lhre aussagekréaftige Bewerbung mit méglichem Eintrittstermin und
Gehaltsvorstellung. Senden Sie Ihre Bewerbungsunterlagen an jobs@sell-it-smart.de.
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